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L’expansion vers d’autres marchés est souvent synonyme de non-connaissance de 
leurs situations et particularités. 

Si le marché convoité se situe dans un pays étranger, surviennent des obstacles et  défis  
tels que la langue, la distance, une règlementation différente, de même qu’une différence 
culturelle. 

Les risques encourus dans l’investissement liée à l’implantation d’une filiale dans un pays 
étranger est difficile à évaluer, la coopération avec les partenaires locaux n’est pas 
toujours facile.  

 

 

 

Vous voulez développer votre activité et vous implanter en Allemagne, France 
ou dans les deux pays. vevesa vous soutient dans vos démarches, vos défis, 
trouve les solutions aux difficultés et questions rencontrées. 

Implantée près de la frontière franco-allemande, compétents en allemand, 
français et anglais, nous disposons des meilleurs atouts pour cette mission. 

Avec notre large éventail d’expériences dans le domaine de la 
commercialisation de divers produits et services, nous livrons à nos clients les 
premiers Feedback du marché convoité, trouvons les bons interlocuteurs et 
analysons le marché local en vu du lancement d’une présence locale. 

Nos services ont pour but, de vous livrer les résultats, les connaissances du 
marché ciblé, lesquels vous sont nécessaires pour prendre les décisions les 
plus sécurisés possibles pour la construction de votre future structure. 

Nos prestations: 

� Analyse sommaire de la situation du marché 
� Modification ou traduction des documents dans les langues respectives 
� Recherche, contact, entretien avec des partenaires potentiels : 

- clients  
- revendeurs/intégrateurs 
- concurrents  

� Prise de rendez-vous avec les clients potentiels, en accord direct avec nos clients. 
 
Notre travail repose sur les documents existants, les us et coutumes du pays d’origine de nos 
clients, et, si disponible, les informations du marché-cible. 

Votre avantage:  

Ainsi vous avez une vision claire et précise de vos chances de réussite de conquérir le marché. Les 
actions et investissements peuvent être planifiés et menés en toute sécurité. 
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