Sable dans le
meécanisme?




Sable dans le mécanisme?

,La collaboration avec les filiales
implantées a I'étranger ne fonctionne
pas comme il faudrait. La langue
n'est qu'un des problemes!”

.Le dernier lancement de produit ne
fat pas un succes. Nous voulons
revoir nos processus.

+Prospects et demandes ne sont pas
notre probléme, nous en avons sirement
assez. Seulement - notre taux de réussite
est désespérément mauvais!”

.Notre expérience et qualité technique
sont notre facteur central de succes. Et
guand nous avons des réclamations de la
part de nos clients, elles ne viennent pas
du c6té technique mais concernent la
collaboration et la communication.”

.Le produit est super, nous
certifient en tout cas nos
clients. Fonctions, prix,
service: tout est pour le
mieux. Toutefois, les ventes
ne sont pas satisfaisantes.”

Avez-vous également des
sujets qui crissent, qui ne se
déroulent pas comme il
faudrait?

Nous balayons aux bons
endroits!

Conception et réalisation des actions
de commercialisation et introduction
de produits sur le marché.

Transposition systématique des
changements de processus.

Formations qualifiées
des employés.

Exploitation optimale du
potentiel de la clientele.

Coaching ou management actif
de projets ponctuels, en intérim.

Nous faisons l'analyse, élaborons le concept,
formons les salariés concernés et nous
accompagnons la phase de transposition
opérationnelle du projet dans I'entreprise.
Equipe multilingue, nous vous soutenons
volontiers dans toutes vos activités, sur
I'ensemble du marché européen.

Quel en est votre profit?

La friction baisse, le rendement augmente
- grace a
+ des collaborateurs qualifiés
et motivés

+ une clientéle clairement
définie et ciblée

+ une communication claire,
ouverte et opportune

+ une utilisation optimale des
ressources de l'entreprise

+ une planification et un audit
approfondis

Vous obtenez ainsi un meilleur rapport entre
marchés et frais commerciaux. Votre marge
augmente.

Le succes parle de
lui-méme.

Success stories avec exemples de
projets et résultats sur notre site
web: www.vevesa.net/kunden



Notre expérience au profit de

votre réeussite.

Nous vous accompagnons dans toutes vos activités
commerciales - du conseil, concept et coaching jusqu'a
la transposition opérationnelle.

Notre conviction profonde est que seuls des structures
clairement définies peuvent mener a l'optimisation des
résultats. Il ne s'agit pas de trouver une solution, une
réussite dans l'urgence, mais plutét d'aborder le
probléeme dans son ensemble. Nous éclairons non
seulement le secteur de la vente, mais tous les
domaines pertinents de la commercialisation.

Sur la base de cette analyse globale, nous élaborons
des concepts généraux avec des solutions qui sont
transposables immédiatement et d'une stabilité durable.

Nous travaillons sur la base de la collaboration. Pour
cela nous impliquons toutes les forces vives de
I'entreprise, et nous faisons en sorte que tous regardent
et avancent dans la méme direction.

Cette stratégie a fait ses preuves, parce que tous en
profitent. Vos clients, vos employés et vos partenaires
commerciaux. Et vous, parce que vous avez pris la
bonne décision.

Consulting

Training

Management - Dynamique de vente
Operation

Votre contact pour la réussite.

vevesa GmbH
Am Langrick 32
D 76316 Malsch

Tél.: +49 721 4613 988 0
Fax: +49 721 4613 988 19
E-Mail: info@vevesa.net
Internet: WWW.vevesa.net

Bernhard Heinzler
Tél.: +49 721 4613 988 14
E-Mail: bernhard.heinzler@vevesa.net
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