Sand im Getriebe?




Sand im Getriebe?

“Die Zusammenarbeit mit den
Auslands-Niederlassungen klappt
nicht wirklich gut. Die Sprache ist
aber nur eines der Probleme.”

“Die letzte Produkteinfihrung war
kein Erfolg. Wir wollen sicher
gehen, dass wir es mit diesem
Produkt richtig angehen.”

“Interessenten und Anfragen sind nicht
unser Problem, davon haben wir wahrlich
genug. Nur - die Erfolgsquote ist lausig
schlecht!”

“Unsere technische Expertise und Qualitat
sind bei uns der zentrale Erfolgsfaktor.
Und wenn wir Klagen von unseren
Kunden héren, dann nicht tber die
fachliche Seite, sondern Uber die
Zusammenarbeit und Kommunikation.”

“Das Produkt ist super,
bescheinigen uns jedenfalls
unsere Kunden. Funktionen,
Preis, Service: alles bestens.
Trotzdem ist der Absatz alles
andere als zufrieden stellend.”

Haben auch Sie Themen, bei
denen es knirscht und die
ahnlich unrund laufen?

Wir fegen an den richtigen

Stellen!

Konzeption und Realisierung
von Vermarktungsaktionen
und Produkteinfiihrungen.

Systematische Umsetzung

von Prozessveranderungen.

Durchfiihrung von
qualifizierten
Mitarbeitertrainings.

Gezielte Ausschopfung von
Kundenpotenzialen.

Coaching oder aktives
Management fur zeitlich
begrenzte Projekteinsatze.

Wir erstellen die Analyse, erarbeiten das
Konzept, trainieren die beteiligten Mitarbeiter
- und wir begleiten die praktische Umsetzung
im Unternehmen.

Mehrsprachig aufgestellt, unterstiitzen wir Sie
gerne bei Ihren Aktivitdten im gesamten
europaischen Markt.

Was haben Sie davon?

Die Reibung sinkt, die Effizienz steigt -
durch
+ qualifizierte und motivierte
Mitarbeiter

+ aktive Kundenorientierung

+ klare, offene und rechtzeitige
Kommunikation

+ optimale Nutzung der
betrieblichen Ressourcen

+ fundierte Planungs- und
Controllingméglichkeiten

Sie erzielen ein besseres Verhaltnis zwischen
Auftragseingang und Vertriebskosten. Ihre
Marge steigt.

Der Erfolg spricht fur sich.

Success stories mit Projekt-
beispielen und Ergebnissen auf
www.vevesa.net/kunden.



Unsere Erfahrung flr Ihren Ihr Kontakt zu mehr Erfolg.

Erfolg.

Wir unterstiitzen Sie bei allen Aufgabenstellungen zum
Thema Vermarktung - von der Beratung, Konzeption
und Coaching bis hin zur operativen Umsetzung und
Erfolgssicherung.

Nur klare Strukturen bewirken saubere Ergebnisse, das
ist unsere feste Uberzeugung. Dabei sind wir nicht auf
den schnellen Erfolg aus. Vielmehr geht es uns ums
Ganze und wir beleuchten nicht nur den Vertrieb,
sondern alle relevanten Bereiche und Ablaufe.

Auf der Basis dieser Analyse erarbeiten wir
durchgéngige Konzepte und Lésungen, die sofort
umsetzbar sind und langfristig Stabilitét bieten.

Unsere Arbeitsweise ist das Miteinander. Dafur
aktivieren wir alle beteiligten Krafte im Unternehmen.

Und wir sorgen dafir, dass alle an einem Strang und in vevesa Gfpr
die gleiche Richtung ziehen. Am Langriick 32
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